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CENTRAIS

3 A Associagio Em-
presarial dos con-
celhos da Covilha. Beil-
monte e Peramacor
(AECBP; esta a levar a
cabo, este més, uma
campanha de Natal
para motivar a popu-
lagdo a fazer as suas
pras no comeércio
dicional. Segundo o
vice-presidente da
AECBP, Miguel Bernar-
do, trata-se de uma
campanhs que decorre
da “animagéo urbana
colectiva, com o objec-
tivo de criar uma dina-
mica de intervengao
que cads um dos comer-
ciantes, por s s6, nao
poderia fazer. Artribuir
um prémio do valor do
nosso era impossivel
para cada um deles,
bem como pér de pé a
animacgio de rua. E
precisc criar esia ideia
de comércio e ajudar
a enfrentar os desafios
que se adivinham” ex-
plica o responsavel da
Associagdio, que salienta
que nos witimos anos a
iniciativa tem tido
sucesso.

O comércio tradicio-
nal, diz Miguei Bernar-
do, vive Deste momento
importantes desafics. O

e continuidade. Mas
também vamos ter que
enfrentar um novo
conceito de comer-
ciante empresarno. que
provavelmente ainda
nao esta nesta geragéo
que controla o comér-
cio. Se calhar. am dos
principais problemas
desta actividade é haver
um vazic geracional, de
substituigdo, que de-
correu de uma atitude
que 05 pais tiveram.
Diziam aos filhos para
arranjarem OGITA COLs&,
pois 0 comeércio nao era
vida para ninguém. Nao
critico, era natural que
o fizessem” expiica
Mlgue} Berngerdo. Po-
rém, com istc. grande
parte das pesscas Dag
ficou no comércic. “E
um preblema nac s da
Covilna. rmas nacional.
Antigamenie ainca ha-
vie a hipétese de tres-
passe. Mas com a quase
eliminagdo deste con-
ceito, tem-s€ arrastado
cada vez mais esia
situagac geracional. E
por ists. n6s podemos
fazer muits pouco”.

COMERCIO TRADICIONAL

Sucessao no negocio
afecta lojas tla Covilha
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Miguel Bernardo, vice-presidente da Associagdo, diz que encontrar
hordrios rentdveis é um dos maiores desafios dos comerciantes

O comerciante

e 0 homem

Mas existem outros
problemas, como a “ca-
bega do comerciante. H4
uma mistura muito gran-
de entre ele e 0 homem
que esta atras do balcao.
Nao se sabe onde acaba
e comega um e outro.
Esta mistura leva a que
alguns temas tenham
que ser repensados”
afirma o vice-presidente
da AECBP. Entre estes,
diz Bernardo, é funda-
mental redefinir os horé-
rios das lojas e comér-
cios. “Nao estou a falar
de trabalhar mais. O que
quero € que se encon-
trem os hordrios mais
rentdveis. E dificil, por-
que ha uma grande
relagdo entre o comer-
ciante e o homem, que
também tem direito ao
descanso, a familia e aos
prazeres da vida. Porém,
como empresario, tem
obrigacao de encontrar
as melhores opgbes para
a rentabilidade do seu
estabelecimento. Por

isso, esta definigdo de
fungdes é um grande
desafio” salienta Miguel
Bernardo.

Mas, a Associagéo adi-
anta gque o comércio
tradicional, apesar de
todo o dinamismo que se
lhe quer incutir, terd que

reconhecer alguns erros
que tem cometido. “Tem
que perceber que hé
outras formas de comer-
cializar. Nao podemos
fazer como a avestruz. E
preciso perceber que
existem os hipermer-
cados, o comércio elec-

trénico, os catdlogos e as
feiras. Para isso, é pre-
ciso adequar formas que
sejam realmente concor-
rentes desta maneira de
fazer comércio. Também
é precigo perceber que
também os consumi-
dores séo outros, dife-
rentes de antigamente,
e por isso 0 comércio tem
que se adequar a eles.
Dai a importéncia dos
novos horérios. Estou
convencido que hoje,
dificilmente encontra-
remos um consumidor
que compre por precisar
de algo. Sdo tantas as
alternativas que precisar
de comprar néo faz
sentido. Compra-se por-
que apetece comprar. E
um novo cliente ao qual
& preciso adequgr uma
nova estratégia. £ este 0
desafio das associagbes”.

“Captar
forasteiros
é importante”

“0 PROCOM resultou
muito positivamente”.
esta a convicgdo de
Miguel Bernardo quan-
do se fala na necessidade
de modernizar o comér-
cio e transformar o
tradicional comerciante
num empresdrio de su-
cesso. “Houve muita
gente que, na divida,
preferiu néo arriscar, e
depois descobriu que
valia a pena ter feito a
aposta. A verdade é que
quando o fizeram, j4 néo
havia PROCOM. Este
processo determinou a
mudanga de muitos esta-
belecimentos e a adeséo
a uma atitude funda-

Esta a aecorrer, durante o més, uma campanha de promogao do comércio tradicional na Covilha, Belmonte e Penamacor. 0 objectivo é fazer com
que as pessoas comprem nestas lojas. Porém, os comerciantes vivem diversos problemas. O mais grave é ndo ter ninguém que thes suceda no negacio

mental, na qual apos-
tamos, que é a formagio
dos comerciantes. Este é
um sector estratégico
para melhorar colecti-
vamente ¢ desempenho
dos pequenos trabalha-
dores” explica Miguel
Bernardo.

A verdade é que,
apesar da campanha e
da actualizagdo do co-
mércio, este ano, hd
menos gente a comprar
as suas prendas de
Natal. Miguel Bernardo
diz que é necessdrio
haver dois pensamen-
tos: o primeiro, de que
existe uma quota de
mercado que é repartida
por todos e o segundo,
mais agressivo, que é o
de captar pessoas fora
da regido que cé possam
vir comprar. “Um hiper-
mercado na Covilha nao
representa a tnica
ameaga 808 Pequenos
comerciantes da Covi-
1hd, Belmonte ou Pena-
macor. Hé muitos clien-
tes que se tiverem
oportunidade de sair
para Lisboa ou Aveiro,
gastam o dinheiro 14 e
niéo o fazem no seu
espago tradicional de
consumo. Penso que
com as actividades que
desenvolvemos conse-
guimos animar a cidade,
trazer pessoas de fora e
impedir que as de c4
procurem o que querem
longe da regiao” afirma
Migue! Bernardo. E
adianta que é preciso
“valorizar o que temos. A
galinha dos outros nem
sempre é melhor que a
nossa. O sonho é conse-
guir concorrer com as
outras cidades”. ¢

Centro de Formalidades “‘vai ficar ca”

f Um dos assuntos que mais tem preocupado a

i Associagio Empresarial 6 o fecho da extensdo

® reabrir,

do Centro de Formalidades na Covilhd. A
i AECBP diz ja ter comunicado esta preocupagho
{ ao Ministro da Economia, bem como ao

il IAPMEI e Miguel Bernardo mostra-se convicto
[ de que, muito brevemente, este Centro volta a
9 “ Temos a garantia qgue o Centro fica
% na Covilhd. 86 que hd procedimentos em curso
f que estdo a demorar mais do que querfamos.
Para nés, o assunto jd devia estar resolvido”.
O vice-presidente da Associagdo diz que este &
“um interesse regional”,
k) para que “ninguém reaja & sua extingdo”. A

B Associagdo continua aberia 2 possibilidade de
B receber a infra-estrutura e garanie que o

Bt importante é “que funcione. Mesmo com a8

£ limitagdes que tinha era um bom servigo para
as empresas, Os niimeros confirmam isso”
explica Miguel Bernardo, que defende a
manutengdo do servige “na Cova da Beira”,

pelo que ndo vé razdes

O IAPMEI jé terd dado garantias de
continuidade do Centro
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